
揭露：如何优化您的名片设计????让客户咨询提高三倍，成交

翻倍的秘密！

在现代商业社会,无论是商业的聚会,还是拜访陌生客户,谈生意,见面的第一印象显得由

为重要!互递名片更是成为一种社交的礼仪,名片的递出的更是自身的形象 ,客户会根据这张

小小的名片来揣摩出您公司的实力!是销售成交与否的第一关!如果您的名片个性十足.那么

客户也会对你另眼相看!

你遇到过以下的情况的吗????

1. 名片自己都不好意思往外拿,怕丢自己的脸!
2. 客户看到您递的名片不屑一顾,随手一扔,你走后,他一忙.不知甩到哪去了?
3. 名片上罗列一堆服务项目,主次不分,没有重点,对方看着都烦!
4. 名片上没有抓住消费心理的广告与促销手段!没有促成客户直接购买的欲望.

以上是我们常常范的错误,名片不具差异化,而且名片上罗列出一大堆服务项目,
所有同行都这么写,这样的名片一点价值都没有,下面来说说名片营销的重要性!

名片营销最重要的是什么呢????就是一定要用两句广告语抓住客户的心理!!!!

接下来我要透露给你名片上的广告语如何去创作!!!!

在短时间内引起客户兴趣!!!!

1. 您一定要站在客户的角度去思考问题,也就是要站在客户的利益角度出发,要把客户痛苦

或希望解决的问题用语言形式表达出来....
例如:
毛俊程：培训行业

专业帮助对生意现状有抱怨的人!!!!
2. ·要把成交主张描述出来....

可以运用一些成交技巧,前端让利,后端营销!也就是说先做朋友,后做生意!
例如运用零风险承诺,打造一个让客户无法拒绝的成交主张.
例如:
赵丹（刘克亚学生）：有机水果销售

品尝一个有机橙子，如果不满意，全箱退款，上门退款报销打车费！

·设计独特的卖点!!!! ((((即你的竞争对手无法实现或不能实现的卖点))))
可以从以下几点来写....
� 行业：行业前景

� 公司概况：公司实力、在本产品上投入精力等

� 产品差异化：区别于原来的；区别于其他家的、区别于自己原来的；
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� 市场定位：产品包装定位、中段陈列特点、价格定位；

� 强势特色：无添加剂,绝无副作用等；

� 售后服务：比如无效退款、比如几天包退包换。

例如:
五谷道场:::: 方便面

非油炸,,,,更健康!!!!

那么总结一下::::上面两点完全可以用两句话去概括出广告语的特点::::
第一句话,,,,客户急需解决的问题....
第二句话,,,,提出您你能给客户以什么价值以解决他的问题!!!!!!!!
最经典的应该是王老吉的广告语::::怕上火,,,,喝王老吉!!!!
(简短有力,前一句抓住目标客户需求,后一句解决客户问题)

其实你要做的是你给客户一个您所处行业的一个衡量标准,您的客户看到这个衡量标准后,就
会拿你去比较别人,这样也会快速塑造您的品牌.如果你塑造好了您的品牌价值,区别其它的

竞争者!那么客户也就会主动咨询你!主动找上门来与你成交!

名片的广告语设计好了,那么开始说一下设计,名片就是自己的品牌,,,,是发出去的广告,要考虑

的当然是差异化,个性化.因为营销首要解决的就是差异性!

如何让自己的名片成为客户眼中的焦点,,,,甩开其它竞争对手呢????

1.名片材质的选择,要个性化,突出化,追求差异性!当你的名片产生差异性的时候,,,,你的名片才

会真正的起到营销的效果!!!!
2..版式设计要新影,起到引人侧目的效果;名片分两面,信息面与记忆面.帮助客户记忆的一面,,,,
一定要足够简单....

3.色彩一定要简洁有力,配合企业品牌形象,不要过多的点缀其它色系,以 LOGO(LOGO(LOGO(LOGO(品牌))))为视觉

中心,,,,广告或重点信息要放在 LOGO 以外的第二层次体现!

那么名片如何配合营销广告与设计,,,,第一时间抓住对方的眼

球,,,,让客户以及合作伙伴对您刮目相看呢????
让我们来看看以下的案例吧!
1.
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宋经理是做画册设计印刷生意的, 拜访客户时候以前一般谈五家能有一家有意向的,但经过

我们优化的艺术化名片后,一般客户见面后基本上当时就能达成合作意向,后来宋经理非要感

谢我们,多给我们设计费用的报酬.我们婉言谢绝了!后来我们成为了很好的朋友!
2.

红木福哥是克亚营销的学员,我们是很要好的朋友,经常交流！福哥广告语定位很好 :“只为少

量私人定制！纯手工名家精品！” 精准定位自己的消费群体,配合自己制作的手工木制名片

盒，突显了自己行业特性，产生了很好广告宣传效果！

3.

免费获取更多精彩资料请访问：www.52psm.com



这是我们为国外一家做金融的客户提供的设计客户觉得这款设计很现代,很适合金融行业特

色,修长的线条,高贵的质感,排版简洁大方,老板看后直伸大拇指！

当递出这样的名片出去的时候,你还怕客户还会忘记你是谁吗?此时你已经打败了其它的竞

争对手.因为这小小的名片已经让客户吊起对你的兴趣了!

那么!!!!不要让你的名片变成对方可以随意丢弃的垃圾了 !!!!一定要利用

好它的宣传作用,,,,拓展你的人脉,,,,让它帮助你业绩倍增!!!!马上行动起来!!!!

不要让大量的商机从你眼中溜走了!!!!

如果你对此上文章对你有帮助，请转发给你的好友！

如果你急需解决自己企业发展过程中存在的问题，请加入 QQ 群与我们一起交流，这里有经

典的营销案例，还有营销策划高手、品牌及广告、设计精英、互助分享，与您的企业与品牌

一同成长。

QQ 群：199684829 进群请注明：企业营销交流+你的名字

作者：王中伟 QQ:1308830270
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