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互联网赚钱的核心秘密
——告诉你通过非传统创富方法在网上快速赚钱的技巧
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****前言 你还在用传统的方式赚钱吗？

*前言 你还在用传统的方式赚钱吗？

亲爱的朋友， 你好！ 你还在为

赚钱的事而烦恼吗？ 你还在为每

天的账单而抱怨吗？

你还在为如何快速赚钱而苦苦摸索吗？ 说实在话，

赚钱很难，如果你用的是传统的赚钱思维和方法！

什么是传统的赚钱思维和方法呢？ 传统的赚钱思维

和方法有以下一些特征：

1111、认为勤劳努力才能致富。 这是天大的笑话和谎言，如果勤劳真的

能够致富的话，看看那么

成天劳作的农民，看看那些顶着烈日干活的工人，按照勤劳致富的逻

辑，农民、工人应该是很富有的，但事实上他们却是社会上最穷困的

群体。

2222、认为时间投入越多才能挣更多的钱。

这同样是一个谬论。不信，你看看，那些看看那些加班加到深夜

2 点钟的打工者，看看那些没有星期六没有星期天的教师们、护士们

等等，如果按照这个理论，他们也应该是很有钱的，但地球人都知道，
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他们的口袋有几个银子。正因为这些群体没钱，所以国家才设立什么

“劳动节”、“教师节”、“护士节”，你听过“干部节”、“公务员节”
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*前言 你还在用传统的方式赚钱吗？

么？没有吧。

3333、认为工作越多才能越有钱。

有些人为了多挣钱，干了一份工作不算，还兼做几份工作，如早

上在单位上班，晚上去别人的店里做临时工，回到家里已是凌晨 2、

3 点，一个月下来，钱也许是比以前多了一些，但同时身体也慢慢地 垮

了。工作越多，越能挣钱？完全不是。像这种那一天你的身体不行， 你

还能继续工作挣钱么？不能。所以，完全靠出卖“身体”，不能保 障你

的财富自由。

朋友，现在我问你一个问题， 你也有这

些思维吗？ 如果你的答案是肯定的，

那么，这也许就是你没有钱的原因了。

传统的思维和方法不能给你带来财富，

那么如何摆脱金钱的烦恼？

最好的选择就是通过互联网运用非传统的创富思维和方法来打造你

的财富系统。

下面，让我们一起来看看如何通过互联网快速赚取百万财富。
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*第一章一条基本原理

*第一章 一条基本原理

赚钱，它有个最基本的原理，那就是信息不对称原理。 何谓信息

不对称原理？简言之，信息不对称原理是指在市场经济

活动中，各类人员对有关信息的了解是有差异的；掌握信息比较充分

的人员，往往处于比较有利的地位，而信息贫乏的人员，则处于比较

不利的地位。该原理认为：市场中卖方比买方更了解有关商品的各种

信息；掌握更多信息的一方可以通过向信息贫乏的一方传递可靠信息

而在市场中获益；买卖双方中拥有信息较少的一方会努力从另一方获

取信息。

现在尽管是互联网时代，人们获得信息的渠道很方便， 但是，很

多人还是存在着信息不畅通，信息不对称现象。 我们身边很多赚

钱的现象都可以拿这个原理来解释。 你去看病，因为医生是专

家，而你在治病方面一无所知，所以，

你得了病，只能乖乖地去花钱治病，而且，没有任何讨价还价的余地，

医生说多少，就是多少。医生叫你脱，你就脱，可以说，在医生面前， 病人

没有多少人权可言。

如果你能充分理解运用这个原理，

那么赚钱对你来说就太轻松了。
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如何利用信息不对称原理来赚钱？

你可以从以下几点来考虑。

3
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*第一章一条基本原理

1111、人际间的信息不对称

每个人都有巨大的信息需求，如果你能利用这一点，在人与人之 间

建立一个信息载体，提供给别人需要的信息，那么你就很容易赚钱。 这

里的关键点就是要做到：人无我有，人有我优，人优我转。

2222、地域间的信息不对称

如在香港热销的产品，在大陆还没有，那么拿到内地来卖，也

能轻松赚一笔。

3333、时间上的信息不对称

如国外互联网创富技术比国内至少提前 5 年，若你能把国外地创

富技术介绍到国内，那么就够你赚的了。同样一个产品，如果你比别

人先提供给别人，那么赚钱的当然是你了。
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*第二章 二项铁律

第二章
二项铁律

铁律一：为别人创造提供价值

根据信息不对称原理，要赚钱，你要给别人提供信息，这个信息 可

以是实体的物品，也可以是虚拟的东西．但这里有个关键点要注意： 就

是你提供给别人信息，首先，要有价值，没有价值的东西是没有人 要

的。其次，这个有价值，不是你自己本身认为有价值，而是别人认 为有

价值。如果你总是自以为是，给别人提供的是你觉得很好很好的 东西，

那么结果你可能是在一厢情愿。给别人提供价值是赚钱的前提， 但我们不是

慈善家，所以，在给别人提供价值的同时，我们还要与自 己的收益挂

钩。只有这样才能确保你的收益。

铁律二：先交朋友后赚钱

很少人喜欢跟陌生人打交道，如参加一个聚会，你一般都喜欢跟

你你熟悉的人在一起吃饭聊天。赚钱也一样，没有人愿意钱交到一个

他不熟悉的人手里，也许你的东西看起来很不错。跟陌生人做生意是
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最困难的，花的时间多，解决这个问题，回答那个疑问，到了最后还

不一定成交。但是如果你和他熟悉，他知道你这个人很不错，信誉很

好，这个时候，如果你提供的东西刚好是他需要的，那么他是非常乐

意把钱交给你的。与熟悉信任的人做生意，不用花很多时间介绍商品， 也

不用讨价还价，对方下购买决策也快。所以，我们做生意赚钱，一

定要牢记这条铁律：先交朋友后赚钱。不要一个人一来到你这里，你

就马上急于向他售卖东西，这样的效果是很差的。

*第三章 三个要素

第三章 三个要素

赚钱创富有三个基本要素，它们是商品、客户和营销。 如果你对

这个三个要素没有深刻的理解，那么你想轻松赚钱是不

太可能的。 第一个要素是商品 这里谈到商品既可以是实体物

品，也可以是虚拟产品。商品是传

递价值的载体。我们怎么样来满足顾客的需求，怎么样来解答顾客的

困难，怎么样来帮助顾客实现他的梦想，是通过商品来完成的。因此，

我们一定要重视商品的打造，我们的商品一定要有自己的价值和独特
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的买点（从顾客的角度来说），让我们的商品有自己的核心竞争力。

这里要谈到关键点就是如何设计我们的商品。一般来说，商品要设计

为以下几个层次：鱼饵商品，初级商品和高级商品。鱼饵商品是用来

吸引顾客的。初级商品是用来培养顾客的消费习惯，让顾客体验 你的

产品价值和你的服务品质的。如果顾客第一次来你这里购买，感 觉很

好，他就非常有可能会再购买你的高级商品。所以，我们在设计 商品

的时候，要分这几个层级来做。

第二要素是客户

客户是我们的衣食父母。没有客户，我们有再好的商品也没有用。

我们在做生意时，要彻底理解客户的重要性。其中很关键一点就是，

我们要了解顾客的购买心理。一般来说，顾客在购买东西的时候，经

7
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*第三章 三个要素

历了以下几个心理发展阶段：陌生顾客——知情顾客——了解顾客—

—信任顾客——成交顾客——忠诚顾客。只有顾客完成了这个几个心

理阶段，他才会做出购买的决策，如果他的第一次购买使他很满意很

高兴，那么，他就有可能成为你的忠诚顾客了。如果你有很多的忠诚

顾客，那么你赚钱就非常轻松了。当你需要钱的时候，你直接向这些

忠诚顾客售卖东西就可以了。所以说，我们要重视顾客的价值，我们

要建立自己的客户数据库。客户数据库就是我们的银行。我们什么时

候需要钱，就可以到这个的“银行”去提取。

第三个要素是营销

什么是营销？简单一点就是让顾客抢着来购买你商品的方法。 这

里要注意到是：营销部等于推销。推销，是把商品推到顾客面前， 让顾

客来购买，好像是在说：“我的商品很好，求求你来购买我的东 西吧”。

顾客对推销一般都是比较反感讨厌的。如你正在吃饭，门铃 响了，一看

是一个推销洗发水的，我想你的心情肯定不会好到哪里去。 而营销就不

同，它不是求着顾客来购买你的商品，而是要顾客求你把 商品卖给他。

你不卖给他，顾客会很失望很伤心很通过很生气。如果 你掌握了这种营

销方法和策略，那么你赚钱也同样是非常轻松的。这 里要谈到关键点

是：营销的三个核心问题。第一个问题：如何获得源 源不断的顾客。第

二个问题：如何让顾客抢着购买你的商品。第三个
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问题：如何让顾客不断地购买你的商品。每个问题都关系到你营销的

成效如何。同时每个问题都有无穷的解决方法、策略和手段。 总的来

说，商品、顾客和营销是财富的三大要素。研究理解透任何一

个要素，你都可以非常轻松地赚钱。 8

第四章 四套工具

第四章 四套工具

吃饭要用筷子，赚钱也一样。也需要工具。概况起来，要想在网

上顺利创业赚钱，你必须准备四套基本工具。这些工具是：

第一套工具：硬件工具

基本的是要有一台能够上网的电脑，如果你连电脑都没有，那还

谈什么网上赚钱呢？除了电脑之外，如果条件允许的话，你还可以准

备打印机、复印机、光盘刻录机、白板和 DV。

第二套工具：收钱工具

主要有银行卡、网银、支付宝、财付通。如果你想赚外国人的人，

**还要准备 paypal 这个全球在线支付工具。这些收钱工具你准备好了

吗？如果没有，赶快去申请吧。不然，别人怎么把钱给你呢？

第三套工具：沟通工具
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主要有手机、电话、QQ、Email 和飞信等。别人想买你的东西，

怎么找到你呢？别人有问题要问你，怎么与你联系呢？所以沟通工具

也是必不可少的。

第四套工具：赚钱工具

我们通过什么在网上赚钱呢？我们在网上赚钱的工具主要是网

站、博客和论坛。要想在互联网上打造永续的财富系统，这三套工具

9
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*第四章 四套工具

是必不可少的。网站主要是单页型的营销型网站。网站分为为注册页、

销售页和招商页。注册页是用来搜集顾客电子邮件地址，做大数据库

的；销售页是你不花一分钱聘来的最好员工，帮助你销售商品；招商 页

是用来招合作伙伴，利用团队的力量来赚更多的钱。博客，是用来 发布

信息通知，用来与顾客的交流沟通。论坛是用来存放收费信息， 如比较

精彩的课程信息和对会员的指导。

如果还没有这些赚钱工具，那么你赶快去准备吧。不懂得怎么搭

建?可以参阅我们的实践操作指南。

10

*第五章 五大步骤

第五章 五大步骤

网上赚钱，有个基本的流程和步骤，如果流程和步骤都搞错了。

那么，赚钱是很难的。

在你有了网站、博客和论坛之后，只要你按照下面的几个步骤来

操作，就可以启动你的互联网赚钱生意了。

那么，网上赚钱有哪些流程和步骤呢？

第一步：项目的选择和包装

第二步：流量的提升与转化
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第三步：客户的培育和沟通

第四步：商品的高效促销

第五步：商品的升级与追售

下面我们具体来看看。

第一步，项目的选择与包装

很多人都为项目而发愁。有的人尽管把赚钱平台建设起来了，但

是苦于没有自己的项目，所以迟迟不能启动自己的网上赚钱生意。有

的人尽管有自己的项目，却赚不到多少钱。因此，如何选择项目是很

关键的。那么如何选择项目呢？我们一定要选择有前途能够保证盈利

的项目。如果自己没有项目，怎么办呢？那你可以把别人的东西拿过

来进行一些个性化的包装，就可以变成你的赚钱项目了。

11
*第五章 五大步骤

第二步，流量的提升与转化

有了博客，有了项目，下面你要做的就是怎样把网上的浏览者吸

引到你的博客上来，让这些浏览者欣赏你的博客，观看你博客的内容，

体验你提供出来的信息，让他们感受到你说的东西，你提供的东西对

他们来说是有价值的，也是他们需要的。如何把网上的浏览者吸引到

你的博客上来呢？有很多方法。具体的技巧有很多。这里谈三种主要
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的方法。即流量借用、关键字广告和团队推广。

第三步：客户的培育和沟通

前面讲过，网上浏览者，第一次来到你的博客里，他不会马上购

买你的东西，你也不能立即向他们推销你的产品。因为这违反了顾客

的购买心理。所以，在把别人吸引过来之后，我们还要不断与沟通，

给他们分享价值，解答他们的疑问。经过这个过程后，你和顾客彼此

之间有了一定程度的了解，也有了基本的信任。这就为你后面的销售

打下了坚实的基础。

第四步：商品的高效促销

我们说过，好的营销是让客户抢着购买你的东西。而不是求着顾

客来买你的产品。当顾客对你有了一定的了解和信任之后，如何高效

地向顾客卖出你的产品呢？怎样让顾客快速地做出购买决策呢？这 里

面有很多技巧。这里谈到关键点是调动顾客的需求欲望和打消顾客

的购买疑虑。如果你能做到这两点，你和顾客的成交基本上是没有问

题的

12121212
*第五章 五大步骤

第五步：商品的升级与追售

第一次把商品卖给顾客，我们的目的并不是为了赚钱，我们的目

的是为了培养顾客对我们商品的消费习惯，让顾客体验到我们提供的



点击观看暴富视频http://bit.ly/tTUYjS

价值，让顾客感受我们的服务态度和服务品质。在第一次销售之后，

接下来我们要做的是对我们的商品进行升级，我们要给顾客提供更大

的价值，我们要给顾客提供更好的解决方案，我们要更好地满足顾客

的欲望需求，我们要帮助顾客实现他更大的梦想。当我们有了更高级

的商品，我们就可以对顾客进行再一次的销售了。而这个后续销售， 是我

们的主要收益来源。
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点击观看暴富视频http://bit.ly/tTUYjS

*后记 加入我们，马上开始网上财富之旅

后记 加入我们，马上开始网上财富之旅

亲爱的朋友，

感谢你读完《互联网赚钱的核心秘密》一书。

正如你在上面所看到的那样， 互联网赚钱是很

容易，

如果你拥有互联网财富思维和掌握互联网财富技术的话。 我们在

互联网上主要是利用信息不对称原理，通过不断地为别人

创造提供价值和与别人成为朋友，然后利用网页、博客和论坛等赚钱

平台来赚钱的。

赚钱的工具很简单，只有 4 套。（哪 4 套工具你还记得吗？）

整个流程同样也很简单，只有 5 个步骤。（哪 5 个步骤，你没忘

记吧？） 亲爱的朋友， 如果你渴望通过互联网轻

松赚钱， 如果你渴望快速启动自己的互联网赚

钱生意， 如果你渴望迅速掌握互联网赚钱的全

程技能， 你可以学习《互联网创富实战宝

典》， 在这本书里，你将会学到：

==============================================



点击观看暴富视频http://bit.ly/tTUYjS

互联网创富最核心秘密，

如何制作网页、博客和论坛，

世界互联网峰会创始人TOM HUA回到祖国啦。学员亲眼见证

TOM HUA 年赚1200万美金。今天，TOM HUA将免费分享年赚

1200万美元的秘密。观看地址http://bit.ly/tTUYjS，名额

有限，欲看从速！（有神秘大礼赠送哦）不要错过这次机

会，错过你会后悔的。
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